ASIGNATURA HISIS CREDITOS
TALLER DE PROTOCOLO Y NEGOCIACION INTERNACIONAL TEORICA

CLAVE SIGLA PRACTICA

22220 NI003 TOTAL

COORDINACION

NEGOCIOS INTERNACIONALES (120)

PRERREQUISITOS

OBJETIVOS GENERALES

1. Identificar los componentes del protocolo y la negociacién internacional.

2. Examinar las diferentes etapas del proceso de negociacién.

3. Identificar |las diferentes variables culturales para llevar a buen término las negociaciones internacionales.
4. Evaluar las estrategias de negociacion.

5. Identificar las diferentes variables emocionales que influyen en las negociaciones.

TEMARIO

1. Protocolos diplométicos.

2. El contexto de la negociacién.

3. Tipos de negociacién.

4. Negociaciones con otras culturas.

5. Resolucién de diferencias.

6. Estrategias de negociacién.

7. Percepcién, conocimiento y comunicacién en la negociacién internacional.
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