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CARÁTULA DE ASIGNATURA

PLAN SUJ
 

ASIGNATURA   H/S/S CRÉDITOS

NEGOCIACIÓN POLÍTICA TEÓRICA 4 8

CLAVE SIGLA PRÁCTICA 0 0

22497 CP056 TOTAL 4 8

COORDINACIÓN

CIENCIAS POLÍTICAS Y ADMINISTRACIÓN PÚBLICA (4710)

PRERREQUISITOS
RELACIONES INTERNACIONALES:
TEORÍAS DE LAS REL. INTERNACIONALES II

OBJETIVOS GENERALES
1. Identificar a la negociación política y al cabildeo como estrategias participativas propias de las democracias liberales modernas.


2. Formar categorías sobre el rol que juegan las élites y los grupos (de poder, de interés y de presión) en los procesos de negociación en torno a políticas
públicas y proyectos legislativos.


3. Usar estrategias y técnicas para la negociación y resolución de conflictos.

4. Interpretar la importancia de la persuasión política como elemento de disuasión y negociación entre los grupos de poder en una democracia.

TEMARIO
1. Teoría del cabildeo. 


2. Tipología de lobistas. 

3. Definición de grupos de interés. 


4. Presentación de intereses. 

5. Técnicas de cabildeo y su marco legal en México.
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